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;Qué es un programa de Aceleracion?
Nadie dijo que fuera sencillo

Una startup ha de ser siempre disruptiva y experimentar con modelos innovadores. Si,
ademas, como ocurre a menudo, sus fundadores son también inexpertos o no retinen
todos los conocimientos necesarios, es muy facil cometer errores o tener que realizar
continuos cambios en el producto o el modelo de negocio que retrasen los objetivos de
crecimientoy financiacion.

Llegados a este punto muchos emprendedores se ven obligados a abandonar el proyecto.

El Programa de Aceleracion de AticcoLab proporcionara recursos a los emprendedores
para evitar o minimizar esos errores y crecer mas deprisa, de modo que pueda llegar en
poco tiempo a una situaciéon que le permita afrontar una ronda de inversion.
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JAcelerar o no acelerar?

Entrar dentro del programa de aceleracion acorta la linea de tiempo para conseguir las
inversiones. Ademas el seguimiento y asesoramiento constante evita errores y ayuda a

conseguir los objetivos antes.
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: Qué buscamos?

Startups con proyecio formalizado

No podemos acelerar un powerpoint (eso se llama incubar). Buscamos:

« Startups: empresas jovenes, disruptivas y con planes de crecimiento exponenciales...
« Con un Minimo Producto Viable en el mercado

« Con métricas o, mejor, facturacion...

* Emprendedores dedicados full-time al proyecto.

Startups que tengan un proyecto

- Enfase “seed”: si auin no han recibido financiacién y estan todavia validando su modelo de
negocio o en busca del “market fit” para su producto.

- Enfase “growth” o “early stage” (*): han tenido una primera ronda, su producto y modelo de
negocio estan validados y ahora han de demostrar que pueden escalar y crecer hacia
mercados mas grandes.

(*) Sabemos que una startup en fase growth tiene necesidades distintas. ! ticcoLab adaptara el
programa, el nimero y tipo de mentores y el porcentaje de equity solicitado a cada caso concreto.
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Condiciones de participacion

Como contraprestacion por la realizacion del Programa, los emprendedores se
comprometeran a entregar una participacion accionarial de lastartup a! ticcolLaby
a los mentores. Esta participacion dependera de la situacion de la startup al inicio
del Programay de su posible vinculacion al éxito en una posterior ronda de
inversion. Se negociara individualmente con cada startup durante el proceso de
seleccion.

La startup debera incorporar el logo del Programa en sus plataformas digitales
(web, LinkedIn, Newsletters...) desde el inicio del mismo.
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¢ Qué aporta Aticcol-ab a mi startup?

Advisors"

En Aticcolab proporcionaremos a la startup un board de mentores del
maximo nivel. Muchos de ellos son emprendedores que han pasado
previamente por su camino; otros son expertos en distintas areas de negocio
o inversores que les ayudaran a preparar su ronda de inversion y su pitch.

Formacién y acompanamiento”

Las Startups accederan a un programa de formacion que se complementara
con workshops semanales impartidos por mentores y expertos. Ademas se
hara seguimiento y acompanamiento en reuniones semanales y sesiones
periddicas individuales para trabajar el plan financiero, la estrategia de
comunicaciony el plan de inversion.

Acceso a inversion"
Reuniones con grupos de inversores durante el programay al finalizar, un

“Investor Day”.
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; Qué aporta Aticcol.ab a mi startup?

Comunicacion”
Los servicios y novedades de la startup formaran parte del plan de
comunicacion de AticcolLab y se beneficiaran de sus redes sociales.

Perks"
Ventajas especiales en la suscripcion de distintos servicios digitales
(Amazon, HubSpot, IBM, Stripe, etc.)

Coworking"
Dos puesto de trabajo gratuitos en Aticco Workspaces (Barcelona o Madrid)
para cada startup y condiciones muy especiales para puestos adicionales
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Red de Advisors



A diferencia de otros programas de aceleracion, el programa de AticcolLab no cuenta con
un equipo de mentores dedicado al programa y que asesora a todas las startups
participantes.

La Red de Advisors de AticcolLab esta compuesta por mas de 150 de profesionales del
emprendimientoy la innovaciéon: CEOs de startups, gestores de fondos de inversién o
ejecutivos “C-Level” de grandes empresas.

La lista completa esta disponible en https://aticcolab.com/advisors

Entre todos ellos cada startup compondra a su medida, con la ayuda del equipo de
Aticcolab, un board con mentores de distinto perfil y experiencia que le acompanaran
durante todo el programa aconsejandoles en sus decisiones, aportandoles contactos y, en
general, ayudandoles a avanzar mas deprisay evitar errores.

Ademas, al finalizar el programa estos mentores pasaran a ser socios de la startup para
seguir acompanandola en el futuro.
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Como funciona el ngl ama para
startups “seed”
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Calendario

Call Fin Call KickOff Fin nvestor
Programa Day
EEEEEEE 1 El AN EEEEEEEEEREEEEEE
(Semanas)
Call KickOff y Pitch Session Investor Day
+ Lanzamiento de la convocatoria en + El programa arranca con una presentacion + Entre 2y 4 semanastrasla
medios y redes sociales. de las startups al equipo del programay finalizacién se realizard el
los mentores. Pitch ante inversores.
Fin call - Durante 2 dias se realizan los primeros
. . . workshops y se componen los boards de
La convocatoria permanece abierta mentores.

aproximadamente 1 mes y medio (1

mes mas en verano)" . o
Inicio del programa

- Al finalizar la convocatoria el Comité + El programa seinicia entre 1y 2 semanas
de Programa se reline y escoge entre 6 después del KickOff
y 10 participantes finalistas.

Fin del programa

 El programa tiene una duracién de 20
semanas.
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Convocatoria y seleccion

Inscripcion

Las startups deberan inscribirse en la pagina web del Programa: https://aticcolab.com/
InscripcionPrograma

» Aticcolab utiliza para el proceso de seleccién la plataforma fé6s.com. Si ya tenéis vuestros datos en
ella, el proceso sera mas sencillo.

« Es muy importante que se detallen las métricas existentes y la financiacién recibida (si es el caso)

» Ademas de completar formulario, una presentacion o un video puede ayudarnos a evaluar el
proyecto.

Cierrede la convocatoria

Se admitiran inscripciones hasta las 24 horas del 26 de septiembre de 2021

Seleccidén

El comité de seleccidn se reunira finalizado el periodo de inscripcion para escoger entre 6 y
10 startups finalistas que seran invitadas a participar el Programa.
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Es la parte mas importante del Programa. Cada startup tendra su propio board compuesto
por entre 3y 5 mentores.

Lo ideal es que tengan distintos perfiles y conocimientos para asi ayudar mejor a la startup:
marketing digital, finanzas, inversion, ventas, negocio, etc. También es importante que varios
de ellos tengan experiencia emprendedora.

Una vez firmado el Acuerdo de Participacién en el Programa, los emprendedores tendran
acceso a un listado detallado de los mentores de AticcolLab y se reuniran con el Program
Manager para elaborar una primera lista de mentores.

Los mentores habran recibido los videos y presentaciones de la Pitch Competition.

El Program Manager contactara con los seleccionados vy, si estan interesados, los pondra en
contacto con los emprendedores para que se conozcan.

Tras la ronda de contactos, la startup decidira cuales seran los mentores de su boardy, si estos
aceptan, se firmara un documento de compromiso por ambas partes.
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Elinicio del programa consiste en 2 jornadas presenciales durante las cuales:

 Las startups realizaran una Pitch Session a la que asistiran los mentores que lo deseen
Se presentara el programa

Se realizara la primera parte del plan de workshops

Se tendran las primeras reuniones 1-1 con el Program Manager

Se finalizara la creacion del board

Durante el KickOff se realizaran las sesiones de formacion que se consideran basicas. Estas
sesiones no pretenden sustituir una formacion “convencional”. Son workshops con un
enfoque practico en los que se trabajara sobre las propias startups.

Durante el resto del programa se realizaran workshops adicionales sobre temas puntuales
impartidos por mentores y expertos. Los temas a tratar seran, entre otros:
* Design Thinking y Business Model Canvas
Métricasy KPIs
Marketing digital, Inbound y Outbound marketing, Social Selling
Ventas B2B
Plan Financiero

—
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Se celebraran 5 boards de hasta 2 horas durante el programa (uno cada 4 semanas).
 Los convoca el emprendedor gestionando la agenda con los mentores y, siempre que sea posible, se
celebraran en las oficinas de ! ticcoLab con acceso virtual para los mentores remotos.

» Son “advisory boards”. El emprendedor presentara sus objetivos, planes, estrategias y los avances "
gue varealizando y los mentores le aconsejaran sobre posibles modificaciones y sobre la manera de
llevarlos a cabo. También aportaran contactos de posibles partners, inversores o clientes.

* Elemprendedor realizara un acta con las propuestas y compromisos adoptados durante el board.

Si emprendedor y mentores estan de acuerdo, podran realizarse boards adicionales o
reuniones informales.

Cada mentor tiene el compromiso de realizar también hasta 5 reuniones individuales con el
equipo. En estas reuniones se trataran temas mas técnicos de las areas de conocimiento o
experiencia del sector, pero no deben considerarse clases.

El emprendedor puede solicitar adicionalmente reuniones 1-1 con otros mentores ajenos al
board. Estas reuniones dependeran de la disponibilidad del mentor y seran gestionada:]s por el

Program Manager. A I a I)



Finalizado el KickOff la actividad basica del programa se articulara en una sesién de una
mafnana (semanal inicialmente, quincenal al final) en la que se realizard un workshop y una
reunion de seguimiento.

Son un complemento de la formacion inicial. Sesiones de 1 a 3 horas en las que se trataran
temas mas puntuales que variaran en cada programa, como, por ejemplo:
» Marketing con influencers
Growth hacking
ASO
Vesting y phantom shares
Equity crowdfunding

En otros casos pueden tratarse de charlas experienciales de emprendedores o inversores.

Se trata de una reunién de entre 1y 2 horas conjunta entre todos los emprendedores del
programay el Program Manager. En la reunidn se pasara revista a las actividades realizadas
durante la semanay los objetivos para las siguientes semanas. También se pondran en comun
los resultados de los boards. Cada uno de los emprendedores podra opinar y comparti:r]su

experiencia con los demas. A I I
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Acompaiamiento: finanzas, inversion y comunicacion

Reuniones con especialistas

Durante el transcurso del programa la startup tendra una serie de reuniones 1-1 con
especialistas financieros de AticcoLab que le ayudaran a elaborar sus planes en areas muy
importantes:

* Plan financiero

* Plany estructurade larondade inversion

Ademas, con la ayuda, area de comunicacion de Aticcolab se trabajaran las necesidades de
comunicacion, se elaboraran algunos materiales basicos y se difundiran por las redes y

soportes de! ticcolLab. Cuando sea posibley |la startup genere noticias de interés, se le
ayudara también a acceder a los medios de comunicacion.
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Acceso a Inversion

Investor Deck y Pitch

Las ultimas semanas del programa se dedicaran exclusivamente a la preparacién del “deck” y
el “pitch” parainversores.

Se realizaran workshops formativos especificos y sesiones de practica con el Program
Manager y mentores para corregir y mejorar la presentacion tanto en su contenido como en

su puesta en escena.

Investor Day
Acabado el Programa se celebraran presentaciones ante inversores en Madrid y Barcelona.

Las presentaciones seran también emitidas por streaming y grabadas para ser enviadas
posteriormente a toda la red de inversores de Aticcolab.
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Al finalizar el Programa, AticcolLab y los mentores pasaran a ser socios de la startup con los
porcentajes acordados inicialmente mediante una ampliacion de capital

Los mentores no tienen obligacion de seguir invirtiendo tiempo en la startup, pero, son socios
de la startupy, por tanto, interesados en su desarrollo y su futuro. Normalmente, si los
emprendedores los mantienen informados, seguiran aportando consejos y contactos o,
incluso, manteniendo reuniones esporadicamente.

Aticcolab no tiene vocacion de control ni de permanencia a largo plazo en la startup. Se
comporta como un fondo “seed”. De modo que tiene especial interés en seguir ayudando a la
startup a mantener un rapido crecimiento y a encontrar la financiacion que se lo permita.

Por tanto, seguiremos ayudando a la startup en su comunicacién y su acceso a los inversores :)

Durante el resto del programa se realizaran workshops adicionales sobre temas puntuales
impartidos por mentores y expertos.
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Como funciona el Programa para
startups “growth”
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Programa de Aceleracion “Growth”

El Programa de Aceleracion “Growth” (o “Early Stage”) de AticcolLab esta pensado para
aquellas startups que ya han validado su producto y han realizado sus primeras rondas de
inversion con inversores profesionales y ahora buscan crecer exponencialmente enunao
varias facetas de su actividad.

Los objetivos pueden ser la expansion geografica, el aumento del nimero o tamano de
clientes, la entrada en un nuevo mercado vertical o, sencillamente, el incremento de la
facturacion o los margenes medios.

El Programa se desarrollara en paralelo y con el mismo calendario que el dedicado a
startups “Seed” y aportard mentores y recursos orientados especificamente a esos
objetivos sin eliminar el resto de beneficios presentes en los programas de aceleracion
“Seed”, como el espacio compartido, los workshops o el programa de perks.
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El programa se centrard fundamentalmente en las areas de y (*).

Al inicio del programa se estableceran los objetivos de ambas areas y se seleccionaran dos
mentores orientados cada una ellas.

Durante los 5 meses del programa:

* Los emprendedores se reuniran con el Program Manager para analizar el seguimiento de los
objetivos con la periodicidad que se decida al inicio del programa.

« Cadauno de los mentores se reunird quincenalmente (o con una periodicidad establecida al inicio del
programa) con los emprendedores para comentar las estrategias y acciones realizadas o a realizar.

A partir de estos objetivos y antes de seleccionar mentores, los emprendedores y la direccion
de Aticcolab fijaran de comun acuerdo la participacion accionarial que la startup cedera a los
mentoresy a Aticcolab.

(*) Si la startup no buscara financiaci—n a corto plazo, la aceleraci—n se centrar’a exclusivamente en los obje
de crecimiento.
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Fijados los objetivos, emprendedores y Program Manager seleccionaran entre las Red de
Advisors los mentores mas adecuados. El nUmero de mentores es indefinido, aunque se
considera que dos mentores (crecimiento e inversion) seria el ptimo.

También podran considerarse mentores externos a la Red si se considera necesario; en este
caso el equipo de Aticcolab se encargaria de contactar con ellos.

Se organizara una reunion quincenal con cada uno de los mentores . En cada reunidn se
analizaran la estrategiay los resultados de las semanas anteriores y las acciones a realizar
en las siguientes.

El Program Manager se reunira semanalmente con los emprendedores para realizar el
seguimiento de los objetivos y gestionar actividades adicionales como reuniones con
inversores y posibles partners o one-to-one con otros mentores de la Red.
—
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Funcionamiento

Acceso a las actividades del Programa “Seed”

Las startups del programa “Growth” pueden participar adicionalmente en todas las
actividades y beneficios del programa “Seed” que se ejecuta en paralelo:

e Workshopsy reuniones de seguimiento.
e Reuniones 1-1 con especialistas.

e Espaciode coworking en Aticco

e Programade Perks

Asimismo podran presentar en los Investor Day del programa si encajan en su calendario
de financiacion.
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Aticcolab impulsa a las startups, maximiza sus ideas y les acompana en el
camino hacia la inversion. Nuestro Programas de Aceleracion permiten reducir
tiempos, evitar errores, potenciar el crecimiento y conectar con una comunidad
que empodera el talento y el cambio. La experienciay conocimiento del equipo
gue les guia incrementa la efectividad y evita imprevistos.

Buscamos startups que quieran pensar y disenar lo inimaginable; proyectos que
aporten soluciones, replanteen la forma en la que nos relacionamos con nuestro
entorno, o marquen las pautas de la transformacion digital del futuro.
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